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Justificación:

El éxito de nuestro trabajo no solo depende de nuestras 
ideas sino de la forma como las comunicamos para que 
sean entendidas y aceptadas por una audiencia.
Cualquier tipo de presentación requiere de un expositor 
con BUEN CONOCIMIENTO del tema, manejo de las 
AYUDAS AUDIOVISUALES Y/O DIDÁCTICAS, que su 
comportamiento sea NATURAL, que su expresión verbal y 
corporal logre PERSUADIR Y CONVENCER  AL AUDITORIO.

¿Por que tomar nuestro taller?

VEl taller de formación se desarrolla en un ambiente 

completamente practico, ajustado a la realidad de 

los participantes.

VPor nuestra experiencia capacitando por más de 

4 años personal de compañías nacionales del más 

alto nivel.

VSe entrega material de trabajo que servirá de guía 

para el mejoramiento de presentaciones gerenciales 

y conferencias.

Objetivo General:

Brindar a los participantes 
herramientas de forma practica para 
que establezcan la técnica de 
exposición y manejo de publico mas 
adecuada a las necesidades y 
habilidades de cada uno de ellos 
acorde al contexto en el que se 
encuentren.

Duración: 8 Horas.

Metodología: Teórico practica, en donde será fundamental la 

participación de cada asistente, construyendo con los conceptos 

aportados casos reales, su diagnostico y plan de mejoramiento, que 

serán estructurados durante el desarrollo del taller.

Incluye: Material de trabajo, memorias, video de diagnostico, 

certificado de participación por cumplimiento del 80%, refrigerio, IVA.

Los grupos son pequeños, para maximizar los resultados.
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FACILITADOR

Psicóloga con énfasis en el área Clínica y Organizacional egresada de la 

Universidad Konrad Lorenz, miembro del Colegio Colombiano de 

Psicólogos. Consultora de talento humano para CAP CONSULTING GROUP 

LTDA desde el año 2005. Formación en evaluación Neuropsicológica de la 

Universidad Konrad Lorenz. Docencia Universitaria para un aprendizaje 

significativo de la Universidad de Santander.  Perdurabilidad de empresas 

Universidad Externado de Colombia. Publicación de un artículo sobre 

proyectos de aula de la Universidad de Santander (UDES). Experiencia en el 

área de Gestion Humana, realizando procesos inherentes a esta área en 

selección, contratación, inducción, creación de planes de bienestar, 

desarrollo y capacitación en empresas con más de 1.000 trabajadores. 

Amplia experiencia como docente universitaria y capacitadora de 

importantes empresas del país, como el Banco Davivienda, Gabrica SA, 3M, 

IMOCOM SA, entre otras.
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CONTENIDO

SESION 1:
- Presentación e Introducción.
- Preparación antes de exponer.
- Habilidades comunicativas.
- Actividad de diagnostico.
- Manejo de ayudas audiovisuales y del escenario.

SESION 2:
- Análisis del público.
- Manejo personal y emocional.
- Persuasión, preguntas e interrupciones.
- Actividad final presentación de cada participante 
(realización de video).
- Conclusiones.

Valor de la Inversión: $215.000 Participante.

Pago Oportuno: $189.000 Participante.

Descuento:  10% Grupos 3 o mas participantes.

Para grupos de 5 o mas participantes podemos 

abrir un horario exclusivo.

Informes e Inscripciones:

Calle 98 No. 8 ï28 Of. 501 ïBogotá DC.

PBX: (57 1) 7423464 ïFAX: 7559010

Cel: 315 6759068 ï320 8353784 ï300 2081432

www.capcgl.info ïinfo@capcgl.info
DESCARGUE AQUÍ SU FORMULARIO DE INSCRIPCION

Forma de Pago:

VDepósito o transferencia bancaria a la cuenta de 

ahorros No. 0044 0009 9935 del Banco Davivienda, 

a favor de CAP CONSULTING GROUP LTDA, 

identificada con Nit. 900.184.564 ï6.

VTarjetas de crédito a través de pagos online (Clic 

aquí).

VPago en efectivo vía baloto (Clic aquí).
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